
ACHATS

Facilitez vos recherches sur les 

documents fournisseurs

[P.08]
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VENTES

Réduisez le temps d’élaboration de 

vos documents clients grâce aux 

nouvelles fonctionnalités

[P.05]

COMMERCIAL

Synchronisez votre agenda ANT 

avec votre agenda Google

[P.03]
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Cher client,

Chère lectrice,

Cher lecteur,

Nous avons le plaisir de

vous faire parvenir la lettre

du support technique

d’août 2019 vous avisant

des nouveautés déjà

présentes dans le logiciel

ANT et dans les

prochaines mises à jour.

Cette présentation se veut

non exhaustive des

améliorations à venir.

Nous vous souhaitons une

bonne lecture.

Toute l’équipe TACT
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COMMERCIAL

➢ Agenda des commerciaux

Pour être efficace, le commercial doit disposer de données fiables et

toujours à jour, comme les dates de ses rendez-vous et les informations

du client visité.

Vue d’un agenda Google avec des rendez-vous ANT

Il est désormais possible de synchroniser votre agenda ANT avec votre agenda

Google. Cela vous permet de visualiser, à tout moment, tous vos rendez-vous,

quelque soit l’outil de saisie.

Par ailleurs, plus besoin d’ouvrir séparément la fenêtre des clients pour éditer

les données liées au rendez-vous. Depuis la fiche d’un rendez-vous, vous

pouvez éditer directement la fiche client (ou d’un dossier vente, d’une affaire)

en cliquant sur les nouveaux boutons d’accès direct .

Modification d’un rendez-vous commercial
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ARTICLES
Les articles sont des données centrales d’un ERP. Il est donc important

que nous développons régulièrement de nouvelles caractéristiques qui

vous permettent d’assouvir vos nouveaux besoins en la matière.

➢ Plusieurs nouvelles notions :

✓ Le code article a désormais une longueur maximum autorisée de 50 

caractères ! (12 auparavant).

✓ Prix catalogue

et remise négociée du fournisseur

Plus besoin de calculer le prix d’achat net.

Renseignez ces deux valeurs transmises par votre

fournisseur et le tour est joué.

Note : grâce à la « flèche descendante », vous pouvez

saisir un prix TTC et ANT calculera le prix HT.

✓ Article de remplacement

Il est automatiquement récupéré dans un document vente lorsque vous

sélectionnez un article devenu obsolète.

✓ Gestion du stock par paquet

Suivez et tracez vos consommations de grumes, de plots au plus juste.

➢ Attribut très attendu :

✓ Descriptif technique

Synonyme de « Désignation longue », il permet de donner des précisions sur les

spécificités de l’article. Il est imprimé systématiquement dans un devis et dans

une fiche de fabrication, à la suite de la désignation.
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Domaine stratégique de votre société, la chaîne des ventes doit

continuellement être améliorée afin de répondre de manière efficace à la

reprise de l’activité en France.

C’est pourquoi nos équipes de développements ont placé au cœur de

l’innovation, les nombreuses et nouvelles fonctionnalités des documents

ventes.

➢ Reporter la composition d'un article ou plus-value

sur tous les éléments identiques d’un document vente.

Gain de gain de temps considérable lorsque vous utilisez plusieurs 

fois la même composition dans un même document vente.

➢ Couper-Coller 

Déplacer une ligne après une ligne précise 

indiquée par l'utilisateur.

➢ Copier-Coller 

Copier une ligne après une ligne précise 

indiquée par l'utilisateur.

➢ Dupliquer une ligne en « x » lignes identiques

Il suffit de sélectionner la ligne, de cliquer sur le 

bouton puis de renseigner le nombre d’occurrences.

➢ Importer des lignes

de documents d'achats

Utile, par exemple, lorsque vous 

avez d’abord envoyé une 

demande de prix à vos 

fournisseurs avant d’établir le 

devis pour le client.

VENTES
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➢ Proposer d’ouvrir ou ouvrir automatiquement le document vente généré

Nouvelles fonctionnalités avancées afin de rendre ANT plus efficient.

VENTES

Le type d’ouverture est paramétrable 

dans les paramètres généraux d’ANT.

Exemples de cas : 

✓ Transfert d’un document

✓ Génération d’une facture d’acompte

➢ Générer automatiquement une remise à la ligne lorsque l'on modifie le 

total TTC de la ligne

Très utile lorsque vous travaillez avec des particuliers et que vous souhaitez 

voir afficher, sur le document vente, des prix ronds en TTC.

Texte image

➢ Afficher un message d’avertissement lorsque le prix d’achat de l’article 

sélectionné dans un document vente n’a pas été mis à jour depuis une 

certaine date

La période, exprimée en nombre de mois,

est paramétrable au niveau de la société.

Remarque : au lieu de créer une remise, vous pouvez également demander la modification 

du PUHT.
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➢ Paramétrer l’affacturage pour certains clients

Vous pouvez désormais indiquer à ANT :

✓ Quels sont les fournisseurs qui sont

des sociétés d’affacturage,

✓ Avec quel affactureur

les clients travaillent,

✓ Quelles sont les factures affacturées.

➢ Solder automatiquement une facture avec un reste à payer inférieur à 0

Plus besoin de cocher la case « Soldée » d’une facture lorsque vous avez

saisi le règlement final. ANT s’en charge pour vous.

Cette fonctionnalité est activable depuis « Outils et paramétrages » /

« Configuration de l’application » / « Documents ventes »

VENTES

➢ Synchroniser automatiquement l’acompte suite à modification

Plus besoin également de contacter notre support technique lorsque vous avez

saisi un avoir sur une facture d’acompte ou lorsque vous avez modifié son

montant. ANT fait le nécessaire sans intervention de votre part.

Note : cette fonctionnalité est uniquement utile et active pour les clients utilisant

la méthode TTC pour gérer leurs factures d’acompte et le report de l’acompte

sur la facture définitive.

La gestion des factures a été également sensiblement modifiée.
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ACHATS
Dans une entreprise, il est important de connaître la ventilation des achats

par client pour pouvoir les imputer de manière précise sur leurs factures.

C’est pour cette raison que nous avons amélioré la recherche sur les

documents achats.

➢ Recherche sur plusieurs dossiers ventes et affaires simultanément

Il suffit de saisir, dans le champ correspondant du volet de recherche, la liste des

numéros de dossiers ou des numéros d’affaires séparés par le caractère « , ».

Texte image 1

➢ Recherche des affaires et dossiers ventes associés aux lignes

Jusqu’à présent, la recherche de documents d’achats à partir de dossiers ventes

ou affaires s’effectuait sur l’entête. Désormais, pour obtenir un résultat complet

et détaillé, nous avons activé la recherche sur les lignes et uniquement sur les

lignes.
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LE SAVIEZ-VOUS ?

Loi antifraude à la TVA
Suite à de nombreuses demandes de nos clients, nous avons assoupli

la gestion des factures validées.

Vous pouvez notamment modifier leur entête.

Cela vous permet, par exemple, d’ajouter une information

complémentaire sans que cela ne remette en cause l’inaltérabilité de la

facture.

Recherche par code

Lors de la saisie d’une valeur dans un champ de recherche de type code

(par exemple dans la fenêtre des articles), vous pouvez désactiver le

lancement systématique de la recherche automatique lorsque « n »

caractères ont été saisis (« n » étant un paramètre général de

l’application).

Bilan de dossier

Lorsqu’un dossier vente n’est pas terminé, le bilan du dossier vente

prend désormais en considération les factures d'acompte.

Clients et fournisseurs

Les correspondants ne faisant plus partie de la société peuvent être

désactivés et n’apparaîtront plus dans les listes de sélection. Il est

également possible de saisir une note sur chacun d’entre eux (actifs ou

inactifs).
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4 rue du Vallon

67700 SAVERNE

www.tact-conseil.fr

Tél. :  +33 (0) 3 88 71 50 04

Email : info@tact-conseil.fr


