Ia Lettre du Support Technique

Impression §
. )
Imprimer en |

—

Haute Qualité
[P.8]

“u Eshmez votre
rentabilité !
[P.4

o S L/
LST # 26 If’A\i{il 2014 | www.tact-conseil.fr

1007 Frivet

official partner

IMmagin

26

Compatibilité
Windows
accrue

[P.6]

www.tact-conseil.hr




Cher client,
Cher lecteur,
Chere lectrice,

Nous avons le plaisir de
vous faire parvenir la
newsletter d’avril pour
cette annee 2014, vous
avisant  des nouveautés
déja  presentes - dans le

logiciel ANT et dans les’

prochaines mises a jour.

Cette presentation -se veut
non exhaustive des
nouveautés a venir.

Nous vous souhaitons une
bonne lecture.

Toute I'équipe TACT
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

Planning

Dans le but de générer plus rapidement vos planifications, et d’augmenter
au maximum sa lisibilité, ANT déploie de nouvelles fonctionnalités dans le
planning et ses éléments liés.

> Accessibilité

Vous pouvez désormais ajouter des informations relatives a une planification
prévisionnelle sans y planifier des éléments, et par conséquent visualiser ses
informations généralistes a partir du détail de ses éléments liés, a savoir :

* Fiche client . _ _
Sélectionner un dossier du client
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05 i Liste des dossiers planifiés / Définition d'un nouvel élément * —\ A
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» Popup évolué de sélection d’une période

& Liste des dossiers planifiés / Modification d'un élément ° - B

||@| | Enregistrer et fermer | [|| 76| | imprimer +
Général | Totauwe

e —— T - Gain de temps et confort

Client:  Madame Mr et Mime VAN DEWALLE - BOESINGER [.£/|  Effectif : ﬁau ) g . 7
e Cee w0 e d’UtIlisation avec le sélecteur de
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Début | Fin Ressource Type horaire 1011 12 13 14 15 16 S —— snnée précédente
08/11/2013  10:00 | 17:30 PIERRE R = |\ || | eBl | 73| 2 Sem. ; %

07/11/2013  10:00  17:30 PIERRE u [ 7 3 3 %0 effectlves de VOS planlflcatlons
06/11/2013 | 10:00 17:30  PIERRE a Vider la période '
05/11/2013  09:00  16:30 PIERRE e TSz T
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

Bilan d’affaires

Le bilan d’affaires s’enrichit de nouvelles notions estimatives pour vous
permettre non seulement d’anticiper au mieux la rentabilité de vos affaires
mais également et surtout de savoir jusqu’a quel niveau vos estimations
s’averent exactes par catégorie.

> Geénéralités
» Tableaux synthétiques Effectif - Estimatif

» Analyses des répartitions Effectif - Estimatif
» Analyse comparative Effectif / Estimatif par secteur

“4 ANT NG - Progiciel de Gestion Intégré - SERVEUR - [Liste des affaires / Chantier pisci — 5 -
&) |y #° |Lstedesaffaires 13

E] B Enregistrer et fermer B K Imprimer » | Qutils w 0
Général | Détail Documents liés | Bilan
EFFECTIF ESTIMATIF ECART
Cdes vente 12 587,00 € Factures vente 12712,87 € 10 000,00 £ 1T12,8T€ 27,13% @
Cdes " 5 005,00 € Factures achat 5 005,90 £ 4 000,00 £ 1 005,90 £ 25,15% @
[+ SAV 856,98 £ 1 000,00 € -143,02€ -14,30% @
[+] Frais 1 550,99 € 1 000,00 € 550,99 € 55,10% @
[+] Consommation 1 108,40 € 2 000,00 £ -391,60€ -4458% @
L+ Temps saisis 1134,00€
[+] Temps pointés 0,00 € 1 000,00 € 873,50€ 87,35% @
& Temps planifics 739,50 €
Total 10 395,77 € 9 000,00 £ 1395,7T € 15,51 % @
Marge brute 2317,10€ 1000,00 £ 1317,10€ 131,71% &
Toux de marge 18,23 % 10,00 % 8,23%
Répartition effective Répartition estimative
Factures vente
Bl Foctures achat 12% S%
- &
6% 5
Frais 539, 539
B Consommation
Temps saGisis
Comparatif estimatif/effectif par secteur
Effectif
B Estimatif
Fac Cli Fac Four SAV Frais Conso Temps
DEV - ADMINISTRATEUR TACT Conseil 1.9.19.0 - E20140317 - A20140224 n°57 ...
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

Bilan d’affaires

» En détails
= Tableaux synthétiques Effectif et Estimatif
TOtaux eﬁ:eCtIfS Cdes vente 12 587,00 € EFFE:thures vente 12712,87€ ESTM:':Z;mg 17123:—::15-5?15-9—— Montant écart
caloules  TEESTTGTUEST mm mer mmoann EffectfiEstimatf
Totaux estimatifs 0 imsme | omme  mose s e )
en saisie B | auwccaant
(+] Temps pointeés a:mg 1 000,00 €| 373,50€ 87,35% @ Eﬁectlf/EStlmatlf
©  Temps planifiés 739,50€
Total 10395,77 € 12 000,00 € 160423 -13,37% B@—— Ind|Cateur V|Sue|
Marge bl’ute Marge brute o 1UT0F -1 000,00 € 337,006 33,71% @ de COI’ltr6|e
et TaUX de marge | Taux de marge 18,23 % 9,09 % 27,32 %

= Analyses des répartitions Effectif et Estimatif
Affiché sous forme de « Beignet » ou « Donut », la taille de chaque secteur est
proportionnelle a une catégorie, il permet de mettre en évidence la(les)
catégorie(s) la(les) plus importante(s).

Répartition effective Répartition estimative
Factures vente
B Foctures achat 12% ‘%
m sav \ 49
6%
Frais | 48%

B Consommation

Temps saisis

» Analyse comparative Effectif / Estimatif par secteur

Affiché sous forme d’histogramme groupés, les données sont interprétées comme
des "barres”, dont la hauteur est proportionnelle a la valeur de la donnée. Le
graphique permet la comparaison rapide entre les éléments et de mettre en
evidence leur variation par catégorie.

Comparatif estimatif/effectif par secteur

Effectif 14000

I Estimatif 12000
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Fac Cli Fac Four SAN Frais Conzo Temps
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

Messagerie

A la question « quel logiciel de messagerie utilisez-vous sous
Windows ? », vos réponses ont été des plus variées. En effet, les
utilisateurs de Windows n'ont que lI'embarras du choix : I'offre sur cette
plateforme est la plus large qui soit. C’est pourquoi votre progiciel ANT
s’est adapté et a évolué en conséquence, permettant ainsi d’envoyer des
emails non plus qu’avec Microsoft Outlook mais a partir de la plupart des
logiciels de messagerie du marché.

Envoi d’un mail a un fournisseur via la messagerie par défaut de votre poste

4 ANT NG - Progiciel de Gestion Intégré - SERVEUR - [Liste des fournisseurs / BINDER/BINDER ET fEN... — = -

..:) @- f Liste des fournisseu... 4|/ Liste des demandes ...

|| B EI Enregistrer et fermer EI ?‘ Imprimer % ||Outils v

GeEneral petail Documents ligs % Gestion des decuments L4
Informations ]
BINDER j,.!' Gestion des familes
BINDER ET JANE Gestion des modes de réglements

Gestion des modes dexpédition

Gestion des centres dintéréts
Adresses Compilg —

) Fan Gestion des associations ’

Adresse principale P

Envoyer un mail a l'élément courant  F | 13 Envoyer un mail avec lapplication d'email par défaut de votre poste

14 ure du Maréchal Lefebvre
B.F. 192

&4l Envoyer un mail avec ANT NG

[t

Compatibles avec les logiciels de messagerie les plus répandus, a savoir :

E Application Courrier Windows 8 @ Thunderbird

7 Microsoft Outlook Fﬁ Postbox

ﬁlj Windows Mail 8 IncrediMail
‘_i] Windows Live Malil 6 FoxMail

f;ﬁ Microsoft Outlook express % PegasusMall

... et bien d’autres encore !
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

mise a niveau d’ANT.

Vente

Paramétrer automatiquement la désignation de vos factures d’acompte,
rechercher vos commandes client par période et/ou mode d’expédition,
telles sont les nouveautés que vous pourrez découvrir des vos prochaines

Paramétrer la désignation de vos factures d’acompte

@&
||@ [/ [ Earegistrer et fermer

Paramétrage de I'application

dela saisie di

une () Désignation coms

mande () Désignation dossier (@ Désignations commande + dossier

Niveaux de reances

Niveau 1| Niveau? | Hiveau 3 | Niveaud.

S —— A |
NT NG - Progiciel de Gestion Intégré - SERVEUR - [Liste des factures/Avoirs *[* -I

S Liste ges tactures/A...|

TACT
Conseil

Nous constatons que la facture référencée ci-dessous deme ool adtrd

W FactureN" 2014030002

© "W gglectionner dans  les  outils
# d’administration de votre
. progiciel, Tlonglet facture et
choisissez la désignation
supplémentaire de facture

d’acompte que vous souhaitez :

» Désignation commande

’& » Désignation dossier

Désignation commande
+ désignation dossier

Dans le module de gestion des
commandes client vous trouverez

les filtres :
» Période d’expédition
* Mode d’expédition

Note : également disponible dans

le module des

générales.

statistiques

Commande client :
De nouveaux filtres de recherche disponibles

—oEN

“ ANT NG - Progiciel de Gestion Intégré - SERVEUR - [Liste des commandes] *
D | @ f Liste des commande... ]

@ 2a|[@] [merimer

Recherche muticritéres

+ | Qutils v

iy

| [ ]
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

Impression

Votre progiciel de gestion intégrée ANT s’enrichit de nouvelles
fonctionnalités d’impression : imprimer vos PDF en Haute Qualité d’image,
bénéficier de plus de souplesse lors de I'impression de vos coordonnées
bancaires, paramétrez plus rapidement I’orientation de vos impressions.

Impression PDF Haute Qualité
» Impression PDF = R -

@ | P tovesiswer et fermer

Haute QU alité e = Impressions / Editions =

Bevis Gptions de pénération e POF

] Ardiorer 13 quatitd oes images lors de ta péndration de POF aves images
(les images ne sont pas compressées. / e fichier POF généré sera alors pius voluminewx )

Un nouveau parametre fait son |
apparltlon dans ANT NG - — - :,[:FVHST:I\:DVAR?DEGLAdobeReadev" -0 "L PDF HAUTE QUALITE pdf - Adobe Realler — ﬂn‘

enétre  Aide x | Fichier Edition Affichage Fenétre Aide

permettant de générer deS PDF 2 F Outils Sirgrnfeiiit‘:rmlnermaim]: 2] 43| [ooo% =] | ef] = ‘Oulils Signer Camn:enlail‘
en Haute Qualité d'image. « ’ AhS:
NB : les fichiers PDF en Haute [=== iy B
Qual!té ont une taille de fichier ESIIIIT fFicE)
plus importante. = " %

210x297mm <

PDF Standard  PDF Haute Qualité

210x297mm <

Impression unitaire d’un RIB

w ANT NG - Progiciel de Gestion Intégré - SERVEUR - [Liste des comptes bancaires™)] -8 “
D ) e

A 4@ [ E werimer ~

> Impression d’un RIB

Imprimer  unitairement un  Relevé
d’'ldentité bancaire, que cela soit pour
votre société ou pour un client particulier,
a partir des modules suivants :
» Gestion des comptes bancaires
* Impression des factures clients

Apercu avant impression

a g WinDevFaa_EtatsurTable -8

Séiection  Dessi et anvototion Export

» Paramétrage du format d’lmpressionsur | 7" = T .. L.
Ve . B 3N ] = 7 3 =
les états automatiques sur table : - —

a2 raysage =
ait

Paramétrer le format du papier :
* A4 portait == | -
* A4 paysage s
+ A3 portrait
« A3 paysage . I
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ANT, LERP QUI S’ADAPTE A VOTRE METIER

e Saviez-VVous ?

Cadencer votre stock ?

Principe

Le cadencement du stock permet d’analyser les ruptures de stock, autrement dit, il
compare le stock réel par rapport au stock minimum, sur une échelle de temps en
semaine.

En fonction des dates de livraison des commandes client et des dates de livraison
des commandes fournisseur (d’ou I'importance de renseigner ces informations), le
cadencement simule dans I'échelle des temps, pour chaque semaine, la valeur du
stock réel. Une fois le stock réel sous le stock minimum, le cadencement calcule
rétroactivement grace au deélai de livraison du fournisseur la semaine optimale a
laquelle, il faudra passer une commande fournisseur pour l'article concerné.

Exemple
Pour 'article ci-dessus, le stock passe sous le stock réel en semaine 17. En fonction
du délai de livraison fournisseur, il faudra donc commander au minimum 11 pieces
en semaine 15 (comme indiquer en rouge ci-dessous) :

[ _
| |

B/[a)[e 1)

e
) )|
Atus 50 RTS 10717 Filtre classification article

Stock Virtuel?
’[Tuus (Pas de Contdie) -]

&
%
A
X
g
%
%
X
-
8
X
X
%
%
X
X
X

ock Réel

8
i
]
8
i
H

2
H
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2
£
2
£
&
E]

E
Bk
H
2|z
2
|z
2
|z
H

es.
e ALt
e 3 Cder.

gggw|”
%
FR-N-
2% 8
EF
gasel”
758
ER
RS
258
ZF

&
2

Avantages
Génération des commandes fournisseurs au plus juste, avec toutes les
conséquences bénéfiques que cela implique sur votre trésorerie.
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Formation

Séminaires de formation animés par

des salariés TACT expérimentés
de maitriser ANT NG

permettant
dans les meilleurs délais

selon un plan efficace
adapté a votre expérience
et a votre besoin.
Inscrivez-vous vite !

Consulting
I'expérience d’un ingénieur de
TACT sur votre site.
Un consulting peut atre délégué chez

vOous pour répondre directement a voS
sur votre projet

Profitez de

questions, travaillant
et votre configuration réelle.

réel
Support Technique
\/ous avez une question technique ?

Contactez le Support Technique
Assistance directe permettant de bénéficier - =
d’un contact téléphonique immédiat. !
Cela vous permet de résoudre immédiateme
les sujets qui VOUS posent probleme.

Ce service est disponible sous abonnement

ntl,

[b TACT conseil

Etude - isati :
e - Organisation - Développement d’entreprises

4rued

67700 SA\’,aE”SﬂE Tél. : +33 (0) 33 88 71 50 04

www.tact-conseil.f Fax : +33 (0) 33 88 71 50 06
T Email : info@tact-conseil.fr
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